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【生命保険営業で成功する】「活動量」という最悪の言葉を排除し、見込み客の方から手を挙げさせる方法をお伝えします。
「楽しく長く売り続けるために」……セミナーの受講生は800人を超えました。元ソニー生命で11冊の本の著者である五十田三洞が、ストレスなく見込み客を発見する方法と契約になるトークをお伝えします。
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PDF教材


【教材】スウ３と、「今すぐブレイクスルーするために必要なこと」について、 深〜く語ってみた




【PDF＆音声教材】 スウ３と、 「今すぐブレイクスルーするために必要なこと」 について、 深〜く語ってみた 【はじめに】より 　この教材では、三洞の「１日で一気に売れるようになる12時間セミナー」「16時間で一気に…












PDF教材


三洞のメルマガダイジェスト Vol.７




　「三洞のメルマガダイジェスト」の第７弾ができました。 　私は、ソニー卒業以降は、メルマガとブログとホームページだけで保険を売り続けてきました。 　「三洞のメルマガダイジェスト」は、そんな私の過去のメルマガを題材に、三洞…












PDF教材


生保セールスビジネスの「現状」と「これから」




自分の立ち位置が見えていない・・・ そのせいで多くの生保セールスが苦しんでいるという事実を あなたは知っていましたか？ 今から24年前・・・ソニー生命に入った時に、私は携帯電話を買いました。 黒くて大きくて、通話機能しか…











PDF教材


三洞のハッピー生命保険セールス 10月号




　今回も、調子に乗って楽しく書いたのはいつもと変わりませんが、いつもよりもはるかに調子に乗り過ぎて・・・気付けば40ページ。 　だから、「まさに金言！」も、木戸さんの寄稿も入りませんでした。 　もちろんその分、他のコーナ…











PDF教材


ＰＤＦ教材「三洞のメルマガダイジェスト！」




メルマガに書かれた 「あの頃のオレ」・・・ ガキが「秘密基地」を作って 「作戦」を立てるように楽しく、そして、結果に一喜一憂していた日々・・・ 当時のプロモーションを題材に、現在の三洞が詳細に解説します！ まずは、VOL…











生命保険営業の本質！


ローンチ！




　まずは過去のメールを再掲します。 　 　～～～～～～ 　三洞です。 　短いメールですが、今日はとっても大事なお知らせがあります。 　今日（12日）に、一気に新しい教材を作り上げました！ 　そこで、お伺いです。 　ほしい…











	







	1日で一気に売れるようになる12時間LIVE ＆ 16時間動画
			

次回の開催は、3/23、4/6（沖縄開催）、4/20です。

受講者の声（１）（２）

受講後アンケート

（１） （２） （３） （４） （５） （６）

こんなあなたにこそ受講して欲しい！





		
メルマガ【生命保険営業の本質】登録
			


 













お名前 (必須)

＊ご本名にて姓名を記載下さい。








メールアドレス (必須)








スパム対策の為、下記の計算の答えをご入力ください。

50+20＝ 



	

	









		
ホームページを見てくれたあなたに半額の550円で！
			




		
三洞LIVE〜楽しく売ろうよ！
			3/5「受講生からの手紙」


誰でも無料で参加できます
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人気記事（過去30日間）
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